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La vente de la French Lines fait toujours recette

Comme le confirme Estelle
Maignan, responsable de la
vente de la French Lines, I'as-
sociation pour la mise ¢n
valeur du patrimoine des com-
pagnies maritimes frangaises.
« l'opération est encore un suc-
cés et de nombreuses personnes
€taient présentes avant l'ou-
verture des portes d 9 heures ».

Les Havrais sont évidem-
ment trés demandeurs de ces
souvenirs de la grande époque
des paquebots. Mais certains
viennent aussi de loin pour
trouver la piéce manquante a
leur collection.

Les produits dérivés

Les affiches et cartes ont
beaucoup de succes, ainsi que
les médailles et piéces qui
retracent la commémoration
d'événements de cette presti-
gieuse histoire. Parmi les
objets rares et de valeur. on
peut remarquer des plats et
récipients en argent provenant

du Normandie. On trouve de
nombreux livres sur les paque-
bots ainsi que des produits
dérivés, tels les coffrets de
biscuits qui ont tous été ven-
dus trés rapidement.

Parmi les nombreux ache-
teurs, Jean-Pierre Chapelay,
ancien commandant sur le
Delmas. recherchait de la vais-
selle provenant des paquebots,
« en particulier les verres d Porto
et les coupes d champagne », il
est aussi intéressé par les gra-
vures anciennes et les affiches.
Une passion qu'il culuve en
famille puisqu’il se rend dans
ces ventes avec son épouse, et
sa fille travaille au musée de la
Marine a Paris.

Un fonds de grande
qualit

La vente annuelle est le

fruit d'un travail d'équipe et

les fonds récoltés permettent

entre autres d"acquérr de nou-

velles piéces rares qui vien-
nent alimenter le fonds
inaliénable de cette associa-
tion créée en 1995 a l'initia-
tive de la CGM et de la SNCM.
Un bulletin de liaison trimes-
triel est édité a I'intention des
adhérents (cinq a six mille en
France). Il se compose d'arti-
cles historiques et fait état de
I'agenda des manifestations.
Un catalogue des ventes
regroupe les produits aliéna-
bles accessibles a la vente. Et
Estelle Maignan précise « la
vente annuelle permet d’exposer
un choix d’articles le plus vaste
possible afin que le public puisse
découvrir les trésors de French
Lines, mais on peut, grdce au
catalogue, acheter des objets
tout au long de I'année en s'a-
dressant directement Avenue
Lucien Corbeaux - Tél
02.35.24.19.13 ou sur le site
www.frenchlines.com ». Avis
aux amateurs !

Estelle Maignan présente |'un des grands succés de cette vente, le rince-doigts en argent



